
ارایه فروش

محمد مهدی ربانی





ثانیه اول5

شرح مشکلات
نظر شما و راه حل های پیشنهادی

روش اجرا
توانایی ها



شروع با مخاطب

مخاطب شما کیست؟
چه دوست دارد؟

چه سنی دارد؟

چه علایقی دارد؟









پیام شما

ارزش پیشنهادی
راه حل ها

پیشنهاد منحصربفرد فروش





پاسخ یه سوالات

سوالات رایج
اعتراضات

پیش بینی اشکالات







اسلایدهای کوتاه

نکته وار



ساختاردهی





تصاویر



ویدئو



فونت



گواهی نامه ها





اگر پاورپوینت ندارید



نخواندن کلمه به کلمه آن



به همراه داشتن فایل

کپی



دقیقه20

حداکثر



دعوت به عمل





الگوبرداری



تمرین



آماده سازی

در فروش، آماده سازی یعنی همه چیز



دقیقه20

شرح مشکلات
نظر شما و راه حل های پیشنهادی

روش اجرا
توانایی ها



چگونه آموزش را به نتیجه تبدیل
کنیم؟

محصول پاورپوینت درباره یک 
خود آماده نمایید





فراموش نکنید

انتخاب های امروز شما،
آینده شما را می سازند

@MMRABBANI


