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value proposition

an innovation, service, or 

feature intended to make 

a company or product 

attractive to customers.



سوال

پیشنهاد ارزشی چیست؟













فرایند فروش



perseption

ادراک مشتری، واقعیت را می 
سازد

ادراک شما از خود، زندگی تان را 
می سازد 



:کهوظیفه شما در فروش این است 
ادراک تان نسبت به خود را درست 

کنید
چه و آنخودتان مشتری نسبت به ادراک 

دهیدمی فروشید را تحت تاثیر قرار 



مدیریت جلسات فروش

آمادگی قبلی
برنامه ریزی

دستور جلسه

وقت شناسی



مدیریت جلسات فروش

معرفی صحیح
اعلام هدف جلسه

سوال پرسیدن

پیدا کردن مسئله یا رویا



مدیریت جلسات فروش

پیدا کردن دلیل تغییر
هپیداکردن واحد تصمیم گیرند

تعیین صلاحیت مجدد
پیدا کردن روش اقناع



مدیریت جلسات فروش

بیان پیشنهاد ارزشی
شنیدن تنگناها

بیان راه حل
راهنمایی

اتمام



چه گام هایی باید بردارید تا در
ذهن مشتری به عنوان یک 

ید؟فروشنده حرفه ای به نظر برس



چگونه آموزش را به نتیجه تبدیل
کنیم؟

ام اون چه کاریه که بلافاصله انج
می دید در نحوه فروش تان پس

سمینار؟از شرکت در این 



فراموش نکنید

انتخاب های امروز شما،
آینده شما را می سازند

@MMRABBANI


